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A la recherche
des branches cassees

Les généalogistes successoraux sont mandatés par les notaires. Ils sillonnent le pays a
la recherche de Phéritier perdu. Comment réagir si'un d’entre cux sonne avotre porte?

’est un montant record :
C en 2010, ’Etat fédéral a

hérité de 10,5 millions
d’euros, le double par rapport a
2009 (1). D’ol1 vient ce « cadeau »
inespéré ? De 118 personnes dé-
cédées sans testament ni famille
connue. « A-t-on fait assez d’ef-
forts pour que ces sommes re-
viennent 4 leurs ayants droit et
non a P’Etat ? » s'interroge d’em-
blée Hein De Win, généalogiste
successoral chez Coutot-Roeh-
rig, n° 1 de la spécialité en Eu-
rope. Sur son bureau, il déplie
une forét d’arbres généalogiques.
Autant de recherches successo-
rales cloturées ou en cours. Voila
quelques mois, 'enquéteur met-
tait la main sur un bataillon de
demi-sceurs et demi-fréres qui
devaient se partager 10000 eu-
r0s.

L’oncle d’Amérique, un fan-
tasme ? Pas toujours. L'évolution
des meeurs familiales et les flux
migratoires multiplient les suc-
cessions vacantes. Un jour, on
sonne a votre porte pour vous
annoncer que vous héritez d’'un
petit trésor. Ne souriez pas. Ga
arrive ! Bien siir, ce genre de cas
est assez rare. « La plupart des
successions vacantes avoisinent
20000 euros », explique Hein
De Win. Et Poncle d’Amérique
est le plus souvent une cousine
de Thorembais-Saint-Trond.

Comment le généalogiste par-
vient-il jusqu’a vous ? Dans la
plupart des cas, il est mandaté
par un notaire. « En fait, les no-
taires ne font pas automatique-
ment appel a nous. Ils essaient
d’abord de se débrouiller seuls.
Sauf 4 détecter une éventuelle

faille. » La mission du généalo-
giste : retrouver les héritiers
jusqu’au 4° degré de parenté,
comme I'impose la loi belge (taxe
3 hauteur de 25 2 80%, selon le
montant et les Régions). Ses in-
vestigations peuvent nécessiter
plusieurs mois. Cas classique :
une vieille dame en maison de
soins, sans enfants pour lui ren-
dre visite depuis vingt ans. Mais
«on trouve un héritier dans 99%
des cas ». ;

Une profession
non réglementée
il est mandaté par un notaire,
Penquéteur agit pourtant selon
ses propres regles. La profession
n’est ni réglementée ni tres struc-
turée en Belgique — on compte
une dizaine de généalogistes.
« Nous interrogeons les archives,
les registres d’état civil, mais sur-
tout les registres de population »,

BONNES RELATIONS
Le plus souvent,

les généalogistes
successoraux sont
mandatés par les
notaires... avec qui

ils se doivent

de cultiver de bonnes
relations, quitte
aaccepter

des missions peu
rentables, pour
bénéficier par la suite
des affaires les plus
rémunératrices.
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détaille Hein De Win. Leur ac-
cés est toutefois codifié. Pour
consulter les archives de moins
de cent ans, le généalogiste doit
obtenir une autorisation du tri-
bunal de premiére instance. I1
épluche aussi le Web dans tous
les sens et, au besoin, cuisine les
voisins... Son métier se révele
pourtant moins romanesque en
Belgique qu’en France : 1a-bas,
ce sont les généalogistes eux-
mémes qui annoncent a Untel
qu’il est ’heureux bénéficiaire
d’un pactole. Ici, une fois leur
travail terminé, ils remettent le
dossier au notaire : ce dernier
ajoutera, dans les frais, les pres-
tations du généalogiste, qui fac-
ture au forfait (de 1500 euros a
5000 euros, en fonction notam-
ment du degré de parenté).
Méme chez nous, les situations
peuvent s’avérer plus exaltantes
et... juteuses. Ainsi chez Coutot-
Roehrig, on amorce, en majorite,
des recherches 4 la demande du
voisin francais pour retrouver
des ayants droit habitant en Bel-
gique. Dans ce cas, le généalo-
giste se présente et vous propose
de signer « un contrat de révé-
lation de succession » : lequel ne
précise ni 'identité du défunt ni
le montant du butin, mais par le-
quel vous acceptez de lui en ré-
trocéder une partie. La ses ho-
noraires sont libres : jusqu’a 40%
de la part qui revient a I’héritier.
Mais vous pouvez toujours ten-
ter de négocier. @ SORAYA GHALI

(1) Sur ces 10 millions d’euros, Etat a dii payer
plus de 6 millions d’euros de droits de succes-
sion. Ce sont les Régions qui en sont les béné-
ficiaires, puisque les droits de succession sont
régionalisés.
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